Calcadistas estao otimistas

com acordo Mercosul e UE
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Bloco europeu responde por cerca de 40% das importacgdes de calgcados do mundo

A industria calcadista bra-
sileira estd otimista com a
entrada em vigor, mesmo de
forma proviséria, do acor-
do comercial entre Mercosul
e Unido Europeia, a maior
zona de livre comércio do
mundo. O pilar comercial
do acordo comecou a valer
no dia 1° de maio, abrangen-
do os blocos apds a conclu-
sao dos tramites internos,
ratificacdo e comunicagio
entre as partes.

Ressaltando o potencial
do bloco europeu, que res-
ponde por cerca de 40% das
importagoes de calgados do
mundo, o presidente-execu-
tivo da Associag¢do Brasilei-
ra das Industrias de Calca-
dos (Abicalgados), Haroldo
Ferreira, destaca que o acor-
do comercial sera benéfico

para o setor. “Em termos
tariférios, abre espago pa-
ra ganhos competitivos an-
te a concorréncia interna-
cional, predominantemente
asiatica, ou equiparagdo ta-
rifaria - ao fim da desgra-
vagdo - com paises com 0s
quais a UE ja tem acordo vi-
gente, caso do Vietna’, expli-
ca. No ano passado, a indus-
tria brasileira exportou 17,4
milhoes de pares de calcados
para o bloco europeu, 5,2%
mais do que em 2024.

A eliminagdo gradativa
das tarifas sobre calcados
importados de paises do
Mercosul pela UE ocorre-
rd em até dez anos, depen-
dendo da linha tarifaria de
cada produto. Atualmente, a
tarifa de importagdo de cal-
cados na Europa situa-se en-

tre 3,5% e 17%. A desgrava-
¢do tarifaria e as decorrentes
vantagens competitivas pa-
ra o Brasil, contudo, come-
¢am ja no momento em que
o0 acordo entra em vigor e
se ampliam de forma pro-
gressiva.

Ponto de atencao

Um ponto de atencio,
segundo a Abical¢ados, é o
receio de que paises da UE
possam ser utilizados como
uma espécie de plataforma
para exportagdes de produ-
tores extra-bloco (triangu-
lagdo), especialmente pai-
ses asiaticos, que poderiam
buscar aproveitar o benefi-
cio tarifario. Para mitigar
esse risco e também criar
oportunidades as exporta-
¢Oes brasileiras, foram pac-
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Pilar comercial passou a valer oficialmente em 1° de maio

tuadas regras de origem que
visam coibir a triangulagao e
estimular o uso do contetido
regional dos blocos econo-
micos. De forma simplifica-
da, para calcados de menor
valor, exige-se contetdo re-

gional minimo de 60% (so-
mando insumos nacionais e
custos produtivos na area do
acordo), sendo vedada a uti-
lizagdo de cabedais impor-
tados de paises ndo partici-
pantes do acordo.
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AMPLIA
ACESSO A
MERCADOS

Nesta primeira etapa,
passou a valer a esfera
comercial do acordo que
promove, dentre outras
coisas, aredugao de ta-
rifas, compras governa-
mentais e facilitagdo de
comeércio. Esse é con-
siderado o acordo mais
moderno e abrangente
ja negociado pelo blo-
co sul-americano, visto
como uma oportunidade
de virada estratégica pa-
ra a inddstria brasileira.

Para o presidente da
Confederagdo Nacional
da Inddstria (CNI), Ri-
cardo Alban, o acordo
amplia o acesso prefe-
rencial para um dos mer-
cados mais estratégicos
do mundo. Hoje, os pa-
ises que o Brasil man-
tém acordos comerciais
respondem por 8,9% das
importagdes mundiais.
Com a integragdo Mer-
cosul-UE, esse percentu-
al pode chegar a 37,6%.




