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Dedicacao para fidelizar

Ao longo dos anos de atuacao no mercado de
seguros a Pansera construiu diversas parceiras com
empresas dos mais variados segmentos.

tionamentos e aconselham
na hora de renovar uma apoé-
lice”, afirmou Antonio Gobbi,
sécio administrador da Full
Gauge.

A Full Gauge Con-
trols é uma em-
presa Canoense,
localizada no bair-
ro Niterdi e cliente de lon-
ga data da corretora.
A empresa desenvolve as
suas atividades com total
seguranga e a tranquilida-
de que sé seguros empre-

“Eu sempre digo que eles sédo
muito profissionais. Eles aten-
dem todas os nossos ques-

’ Antonio Gobbi, sécio administrador da Full Gauge Controls

sariais proporcionam aos
empreendedores. Contra-
taram com a corretora o0s
seguros com melhor cus-
to-beneficio:

- Aeronave;

- Auto Frota;

- Empresarial;

- Notebook;

- Vida em Grupo.

Fotos divulgacdo

45 anos de muitas historias
e total dedicacao aos clientes!

Para construir autoridade no
mercado, uma corretora de se-
guros precisa desenvolver es-
tratégicas para agregar valor
aos clientes, trazer satisfagédo e
conseguir manté-los com com-
peténcia.

‘Um dos pilares desde o inicio
do nosso negdcio, isso come-
couhd 45 anos atrés, é partici
par de todas atividades dispo-
niveis no mercado que incluisse
Ou que agregasse para o corre-
tor de seguros.

Participamos de clubes de se-
guros, sindicatos, federacgdes,
enfim diversos segmentos, com
isso, a gente cada vez foi fican-

do mais reconhecido e respei-
tado no mercado.

E isso a gente transfere para os
nossos clientes. Eles tém fide-
lidade e uma confianga mutua
no nosso trabalho, em fungéo
do relacionamento préximo que
nds temos com as seguradoras.

Quando ha necessidade de um
atendimento &gil, uma resposta
esperada com rapidez no caso
de um sinistro, o cliente sabe
que através da Pansera, que fa-
remos de tudo para tentar aten-
der da maneira que ele esté ne-
cessitando.

Essa integragdo com o merca-

TOKIO MARINE
SEGURADORA

NOS5A TRANSPAREMNCIA, SUA COMFIANCS

do nos possibilita também ter
sempre um aprendizado cons-
tante. Porque o seguro é muito
amplo, tem muitas varidveis,
muitos produtos, muitas novi-
dades. Ele é muito dindmico e
com isso a gente sempre es-
teve integrado, para buscar as
melhores oportunidades para
oferecer aos nossos clientes.

Entdo, essas sdo visdes que a
gente sempre colocou em pra-
tica para buscar aquilo que tem
o melhor custo-beneficio para
0s nossos clientes. Com isso,
a gente se tornou muito procu-
rado e respeitado no mercado
pelos nossos segurados”, pon-
derou Ricardo Pansera.

A Tokio MARINE SEGURADORA PARABENIZA A PANSERA CORRETORA PELOS
SEUS 45 ANOS DE HISTORIA E PROTAGONISMO NO MERCADO SEGURADOR DO

Rio GRANDE DO Sul.

Desejamos aos nhossos parceiros de longa data mais um ano de muito sucesso,
repleto de conquistas e motivos para comemorarmos juntos e continuarmos

fortalecendo o setor de seguros com muita experiéncia, comprometimento e ética.




